
İNGİLTERE'DE
SATIŞ YAPMAK İÇİN



İngiltere, sunduğu birbirinden farklı avantajları ile e-ticaret sektöründe
başarı elde etmek ve globalde adını duyurmak isteyen işletmelerin
bir numaralı satış noktalarından. Dolayısıyla her gün Türk e- ticaret
firmaları İngiltere pazarına girmenin yollarını arıyorlar.

Fakat mevcut e-ticaret işletmenizi yeni bir pazara açmanın ya da
e-ticaret yolculuğunuza direkt global arenada başlamanın kolay
olmadığını da biliyoruz.

Tam da bu yüzden, İngiltere’de satış yapmanızı kolaylaştıracak,
aklınızdaki soru işaretlerini giderecek ve çalışmalarınız boyunca size
yol göstermesini umduğumuz bu rehberi hazırladık.

İyi okumalar. 
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10 yıldan bu yana hizmet veren, omnikanal fulfillment sağlayıcısı OPLOG; Sony ve Tupperware
gibi sektör devleri ile IAMNOTBASIC, Touché Privé, Ontrail Store gibi yeni nesil markalar da
dahil her ölçekten pek çok farklı şirketin e-ticaret ve B2B operasyonlarını yönetiyor. 

Dünya geneline yayılan 10’dan fazla teknoloji etkin fulfillment depolarında, kendi geliştirdiği
yazılımlarla depolamadan stok yönetimine kadar tüm süreçleri kapsayan uçtan uca
fulfillment hizmeti sunuyor. 

Geliştirdiği fulfillment robotu TARQAN ile 2022 yılında E-Commerce Berlin’de Yılın
İnovasyonu ödülüne layık görülen OPLOG, Londra’da gerçekleşen White Label Expo’da üstün
hizmet anlayışını taçlandıran Yılın Hizmeti ödülünü de aldı. ESAS PE’den aldığı 11 Milyon Euro
yatırım ile 2023 yılında fulfillment ağını İngiltere ve Amerika merkezlerinin de çok ötesinde
tüm dünyaya genişletmeyi planlıyor.

OPLOG ile ilgili daha fazla bilgi almak için web sitemizi ziyaret edebilirsiniz. 

10+ yıl
deneyim

8 ülkede
fulfillment merkezi

100+ B2B ve B2C
müşterileri

KISACA OPLOG

KISACA OPLOG

https://eu1.hubs.ly/H03nJhD0


NEDEN
İNGİLTERE?

Farklı ülke pazarlarına açılmanın birçok faydası var; tüketici erişiminizi artırır,
marka bilinirliliğinizi güçlendirir ve döviz kazanma imkanı sağlar.



Bu ülkelerden İngiltere ise birçok ülkenin sağlayamadığı
avantajları sebebiyle yurt dışı pazarına açılmak isteyen

e-ticaret işletmelerinin ilk tercihlerinden oluyor. 



2. LOJİSTİK KOLAYLIĞI

Coğrafi konumun ne büyük bir

avantaj sağladığını Türkiye

örneğinden çok iyi biliyoruz.

İngiltere de coğrafi olarak

uluslararası satış ve lojistik

olanaklarını destekleyen ve doğu

ile batı ülkeleri arasında köprü

görevi gören önemli konuma

sahip ülkelerden. Türkiye yıllık 348 milyar TL online
satış hacmi ile 

23. sırada yer alıyor 

1. E-TİCARET DEVİDünyanın 3. büyük e-ticaret
ülkesi  olan İngiltere, yıllık
169 milyar dolarlık online

satış hacmine sahip. Üstelik
bu rakam, ülkedeki toplam

satışların sadece %4,8’ine
tekabül ediyor. 
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4. TEŞVİK VE DESTEK
PROGRAMLARI
İngiltere gibi güçlü yurt dışı

pazarlarına açılmak isteyen

işletme ve girişimcilere KOSGEB,

TİM, Ticaret Bakanlığı, TUSİAD

ve İHKİB gibi devlet ve özel

kurumlar çeşitli destek
ve teşvikler sağlıyor. 

OPLOG’un İngiltere                  
deposunu ziyaret etmek         
için bizimle iletişime geçin. 

3. VERGİLENDİRME YAPISIİngiltere’nin vergilendirme yapısı
birçok ürün ve hizmet için vergi
muafiyeti tanıyorken, çocuk giyim
ve kitap gibi birçok kaleme de %0
vergi uyguluyor. Bu durum size
fiyatlandırma politikanızda daha
esnek olma özgürlüğü de getiriyor. 

2
5. İNTERNET PENETRASYONU

Bir ülkenin internet penetrasyonu

(yani o ülkedeki internet kullanan

insanların yüzdesi), e-ticaret

işletmelerinin başarısı için çok

önemli. Dolayısıyla nüfusunun

%97,8’i  aktif olarak interneti

kullanan İngiltere, ülkeyi online

satış için çok değerli kılıyor. 

3

Türkiye’nin internet
penetrasyonu %83,4 
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İNGİLTERE
PAZARI
Başarılı bir online satıcı olmanın sırrı

bulunduğunuz ülke ve pazarı iyi tanımaktan geçiyor.
Tam da bu sebeple tüketicisinden pazaryerine kadar İngiltere pazarını

anlamanızı sağlayacak bilgileri sizin için derledik. 



06. MOBİLYA03. ELEKTRONİK

05. KOZMETİK02. AYAKKABI

04. YİYECEK / İÇECEK01. TEKSTİL / GİYİM

TÜKETİCİLER
Statista  verilerine göre, halihazırda İngiltere nüfusunun %80’ininden fazlası
online alışveriş yaparken 2025 yılına kadar bu oranın %89,6’ya çıkması öngörülüyor.
Bu tüketiciler arasında en aktif demografi ise 25-34 yaş grubundakiler.

Peki, en çok ne mi alıyorlar? İngiltere tüketicilerinin 2022 yılında en çok alışveriş
yaptıkları 6 kategoriye göz atın
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GERÇEK BİR
BAŞARI HİKAYESİ

MEHMET KUTLU SARAÇ - PENELOPE BEDROOM
MARKA YÖNETİCİSİ

“E-ticaret sektörünün markalara sunduğu en önemli avantajlardan biri
fiziksel mağaza açma telaşına girmeye gerek kalmadan bir ülke

pazarını domine edebiliyor olmak. Biz de tam bu yüzden mobilya ve
ev tekstili ürünlerinin fazlasıyla talep gördüğü İngiltere’de sadece

online satış kanallarımız ve OPLOG’un fulfillment hizmeti ile mevcudiyet
kurarak İngiltere’de hızla ivme kazanan bir marka haline geldik.” 

Penelope Bedroom OPLOG Global Fulfillment Ağı ile İngiltere'de



İngiltere’deki tüketicilerin 2022 yılındaki online alışverişlerinde tercih ettikleri
kredi kartı ile ödeme ve kapıda ödeme gibi yöntemler Türkiye’de de oldukça
yaygın. Bununla birlikte, tüketicilerin ödemelerini telefon operatörlerinin kestiği
faturalarla yapabilmesini sağlayan ''faturaya yansıt'' gibi fazla aşina olmadığımız
yöntemler de bulunuyor. 

ÖDEME YÖNTEMLERİ
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Kaynak: Statista, “Most common online payments by type in the UK in 2022” 



ALIŞVERİŞ
KANALLARI
Alışverişlerinde hem mobil cihazları hem de bilgisayarları sık sık kullanan
İngiltere tüketicileri hemen hemen her kanaldan e-ticaret alışverişi
gerçekleştiriyorlar. Dolayısıyla satışlarınızı mobil uygulamanızdan,
web sitenizden ya da pazaryerlerinden gönül rahatlığıyla yürütebilirsiniz.



Pazaryerlerinden bahsetmişken, İngiltere’nin en çok kullanılan
pazaryerlerine  de göz atmakta fayda var. 

PAZARYERLERİ

OPLOG’un İngiltere’nin önde

gelen pazaryerleri ile entegre

çalıştığını biliyor muydunuz?

Böylelikle lojistik operasyonlarınızın

satış ve stoklarınızla kusursuz uyum

içinde olmasını sağlıyoruz. 
Daha fazla bilgi al
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İngiltere’de satış yapmakla ilgili ''neden'' ve ''kime'' sorularını yanıtladık.
Şimdi sıra işin nasılında. Türkiye’den İngiltere’ye yolculuğunuzda

değerlendirebileceğiniz satış yapma yöntemlerini
artı ve eksileriyle sizin için derledik. 

İNGİLTERE'DE
SATIŞ YAPMA
YÖNTEMLERİ



Etsy ve Amazon gibi pazaryerleri ile daha da yaygınlaşan ve e-ihracat olarak da bilinen
mikro ihracat, e-ticaret işletmecilerinin ürünlerini tüm dünyaya yayabildikleri en kolay
yöntemlerden biri. Sipariş geldikçe gönderim yapma esasına dayalı bu yöntemi
diğerlerinden ayıran olumlu ve olumsuz yönleri var. 

MİKRO İHRACAT

olumlu
olumsuz

Elektronik Ticaret GümrükBeyannamesi (ETGB) sistemisayesinde daha az bürokrasi ileuğraşırsınız
Gümrük müşavirliğine ardiyeücreti ödemenize ve vekaletnamevermenize gerek kalmazVergi iadesi alabilir ve gümrükmaliyetinden muaf tutulabilirsiniz

Tek seferde sadece satış tutarı

Mesafe ve gümrükten dolayı bir

günde teslimat gibi hızlı gönderim

seçenekleri sunamazsınız 

Tek tek göndereceğiniz

siparişlerinizin lojistik maliyeti

toptan gönderime kıyasla daha fazla 

      15 bin Euro’dan az ve ağırlığı

      300 kilogramın altında

      siparişler gönderebilirsiniz

https://eu1.hubs.ly/H03nJD30


DEPO KİRALAMAK

Bunun için izlenebilecek
yollardan biri İngiltere’de
bir depo kiralayarak tam
kapsamlı bir operasyon kurmak.
Bunun için ilk yapılması
gereken, birazdan anlatacağımız
üzere İngiltere’de bir şirket
açmak. Sonrasında ise aynı
Türkiye’de faaliyet eder gibi
süreçlerinize devam
edebilirsiniz. İngiltere'de depo
kurmanın olumlu ve olumsuz
yönlerine bakalım.

Kargo sağlayıcıları gibi partnerlerleanlaşmak ve çalışmayı sürdürmek zorolabilir 

Yazımızın en başında da bahsettiğimiz İngiltere’de satış yapmanın faydalarından en iyi şekilde
yararlanmak isteyen e-ticaret işletmecilerinin pazarda aktif bir pozisyonda bulunmaları gerekir. 

01

01

02

02

Son teslimat etabının kısalması ile

müşterilerinize daha hızlı hizmet

verebilirsiniz 

Bir depo açmak büyük yatırımlar,yönetmek ise yüksek maliyetlergerektirir 

Pazarın içerisinde bulunmak

müşterilerinizi daha iyi tanımınıza

yardımcı olabilir 

olumlu

olumsuz



Mikro ihracattan daha fazlasını isteyen ve depo kiralamak ve yönetmek için gereken yatırımları
yapmadan İngiltere’de daha somut bir mevcudiyet kurmak isteyen e-ticaret işletmecilerinin
izleyebileceği en iyi yöntem bir fulfillment sağlayıcısından hizmet almak. 

FULFILLMENT
HİZMETİ ALMAK

Doğru partner sadece lojistik değil,

depolama, paketleme, kargolama ve

hatta müşteri hizmetleri gibi birçok

konuda yardımcı olur 

Doğru partner sizi kira, güvenlik ve

daha birçok masraf kaleminden

kurtararak daha maliyet avantajlı

süreçler sunar 

Doğru partner sizinle her zaman

iletişim halinde kalır ve düzenli

aralıklarla satışlarınızı iyileştirmenize

yarayacak içgörüler paylaşır 

Özel paketleme gibi katma değerlihizmetler sunmayan fulfillmentsağlayıcıları markalaşma (branding)çalışmalarınızı sekteye uğratabilir Teknoloji eksikliği olan fulfillmentsağlayıcıları hatalı stok ve yanlış siparişyönetimi gibi sorunlar yaşatabilir ve mali zararlar doğurabilir Sağlıklı iletişim kuramadığınız fulfillmentsağlayıcıları operasyonlarınıza dairşeffaflık sağlayamayarak gelişmeniziengelleyebilir 
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E-ticaret süreçlerinin en çetrefilli olan e-ticaret lojistiği yani fulfillment süreçlerini
emanet etmek için doğru hizmet sağlayıcısını seçmeniz sizi hem maliyet hem de
operasyonel sorumluluktan kurtarabilir hem de İngiltere pazarında büyümeniz için
gereken rekabet avantajını sağlayabilir.

Unutmayın, burada en önemli faktör sizin için işleri kolaylaştıracak ve sizin
istediğiniz kadar ölçeklenmenize yardımcı olacak doğru fulfillment sağlayıcısını
bulmanız. 

İngiltere’de satışa başlamak istiyor fakat mikro ihracat yaparak
mı yoksa bir fulfillment sağlayıcısı aracılığıyla veya kendiniz
depo tutarak mı ilerleyeceğinize karar veremiyor musunuz?



Sizin için hazırladığımız testi çözün, sonuçlarınızı ihracat

uzmanlarımızdan dinleyin. 

https://eu1.hubs.ly/H03nJDy0
https://www.oplog.io/tr/ingiltere-eticaret-anketi


OPLOG'LA
İNGİLTERE
PAZARINA
AÇILMAK
NEDEN KOLAY?

Doğru fulfillment sağlayıcısı siz İngiltere’de markanızı büyütüp satışlarınızı
hızlandırırken sizin için işleri kolaylaştırarak stresinizi azaltmalı,

size zaman ve para kazandırmalı. Bunu OPLOG’da nasıl mı yapıyoruz?



GÜVENİLİR BİR
PARTNER

SEKTÖRE ÖZEL
GELİŞTİRİLEN ÇÖZÜMLER

150+ müşteri ve 10 yıl deneyime sahip bir fulfillment sağlayıcısı olarak onlarca sektörde
uzmanlaşan OPLOG, yıllar içerisinde kurduğu iş ortaklıkları ile kargo şirketleri,
entegratörler ve e-ticaret platformları ile daha avantajlı anlaşmalar yapmanızı sağlar. 

Hizmet sağladığımız onlarca farklı sektörden elde ettiğimiz deneyim ve bilgiyle neye ihtiyaç
duyduğunuzu biliyoruz. Tam da bu yüzden tekstil sektörünün olmazsa olmazı

askılı depo sistemlerini sunarken, mobilya sektörünün başa çıkması zor depolama
ve kargo ihtiyaçları için iş ortaklarımızla özel çözümler geliştiriyoruz. 



GERÇEK BİR
BAŞARI HİKAYESİ
Türkiye’nin Mobilya Devi Kelebek Mobilya OPLOG ile İngiltere’de 

BURÇİN SALTIK - KELEBEK MOBİLYA
İNGİLTERE GENEL MÜDÜRÜ

“İngiltere, gerek coğrafi konumu gerek güçlü ithalatçı kabiliyetleri ile
Kelebek Mobilya’nın yıllardır süregelen kaliteli ürün ve hizmet anlayışını

dünyaya yaymamız için stratejik bir ülke seçimi oldu. 



Bu yeni pazara açılırken en büyük zorluklarımızdan biri farkı ürün ebat
ve gereksinimlerinden doğan kargo partneri bulma sorunumuzdu.

OPLOG’a lojistik ve fulfillment süreçlerimizi emanet etmemizle hem bu
sorunumuz çözülmüş oldu hem de güçlü, deneyimli ve bizimle aynı

hizmet anlayışını taşıyan bir partnere kavuşmuş olduk." 



TEKNOLOJİ TABANLI
HİZMET
OPLOG, fulfillment robotu TARQAN ile kendi fulfillment robotunu üreten tek fulfillment
sağlayıcısı olmasının yanı sıra bünyesinde bulunan onlarca yazılımcı ve mühendisle her daim
teknoloji ile lojistiği bir araya getiren teknoloji tabanlı bir e-ticaret lojistiği partneridir. 

OPLOG'la çalışan
markaların sadece 1 hafta

süren 3 basit adımla
ürünlerini İngiltere'de

satmaya başlayabildiğini 
biliyor muydunuz? Bugün başlayın

https://eu1.hubs.ly/H03nJPW0
https://eu1.hubs.ly/H03nJQP0


İŞLETME DOSTU
İŞ MODELİ

GENİŞ BİR
FULFILLMENT AĞI

OPLOG’da sabit maliyetler yok, ihtiyaçlarınıza göre şekillenen ve size büyümeniz için
gerekli alan ve esnekliği sağlayan kullandıkça öde modeli var. Böylelikle sadece
ihtiyacınız olan hizmet için ödeme yapıyorken, gizli maliyetlerle de karşı karşıya kalmıyorsunuz. 

Türkiye, İngiltere, Amerika ve daha birçok ülkede bulunan
depolarımızla size geniş bir fulfillment ağı sunuyoruz. Böylelikle   

ürünlerinizi birçok farklı pazardaki tüketiciler ile kolaylıkla
buluşturuyorken, size de markanızın tüm operasyonlarını tek bir

platformdan takip etme kolaylığı kalıyor.

https://eu1.hubs.ly/H03nJQS0


DİL VE KÜLTÜR BARİYERİ
OLMADAN BÜYÜRSÜNÜZ

TEK MUHATAP İLE
OPERASYONLARI YÖNETEBİLMEK

İngiltere’de işlerinizi kolaylaştıracak ve büyümenizi hızlandıracak en önemli etkenlerden biri,
dil ve kültür bariyerlerine takılmadan süreçlerin alıştığınız tempo ve işleyişle yürümesinden emin
olacak olmanız. Tam da bu noktada, OPLOG ekibi ile kuracağınız şeffaf, net ve anlaşılır iletişim yurtdışı
operasyonlarınızı Türkiye'deymiş gibi yönetebilmenizi sağlıyor ve önünüzde hiçbir bariyer kalmıyor.

 Müşteri destek ekibimiz ile depolamadan kargolamaya tüm süreçlerinizle ilgili her daim
şeffaf bir iletişim yürütüyorsunuz. Aylık toplantılarla operasyonlarınıza dair daha

fazla içgörü kazanırken, satış ve markalaşma çabalarınıza katkı sağlayacak
iş geliştirme çözümlerine erişim sağlıyorsunuz. 

 



TEK EKRANDAN TÜM
DEPOLARI TAKİP EDEBİLMEK

TAM ANLAMIYLA
KESİNTİSİZ DESTEK

E-ticaret sektörünün dur durak bilmeyen ve kesintisiz işleyen bir dünya
olduğunu biliyoruz. Tam da bu yüzden, İngiltere’nin en prestijli e-ticaret

etkinliklerinden White Label Expo’da Yılın Hizmeti ödülüne layık görülmemizi
sağlayan hizmet anlayışımızla her adımda yanınızdayız. 




Geliştirdiğimiz yazılımlar ile kesintisiz, gerçek zamanlı ve bütünleşmiş veri akışı sağlıyoruz.
Böylelikle OPLOG depolarında bulunan stoklarınızı, sipariş sayılarınızı ve tüm operasyonlarınızı
tek ekrandan kolayca takip edebilirsiniz. 

İster mikro ihracat yapmak

isteyin ister İngiltere

operasyonlarınız için bir

fulfillment sağlayıcısına

ihtiyacınız olsun, aradığınız

hizmetler OPLOG’da. 

Hemen Teklif Al!

https://eu1.hubs.ly/H03nJQj0


İngiltere’de satışa başlamak istiyor ama sık sık duyduğunuz ya da kendi
kendinize söylediğiniz doğru bilinen yanlışlar nedeniyle ilk adımı atmayı sürekli

erteliyor olabilirsiniz. Büyümenizin önünde hiçbir engel kalmaması için
bu doğru bilinen yanlışları sizin için ele aldık. 

İNGİLTERE'DE
SATIŞ YAPMAK

İLE İLGİLİ
DOĞRU BİLİNEN

YANLIŞLAR



''ŞİRKET AÇMAK ZOR''

''ÇOK BÜYÜK
YATIRIMLAR GEREKİR''

Mikro ihracat yapmıyorsanız ve İngiltere’de gerek kendi deponuz gerek bir fulfillment sağlayıcısı
aracılığıyla satış yapacaksanız, evet, tüzel kişilik oluşturmanız yani şirket açmanız gerekiyor.
 
Fakat sanılanın aksine bu işlem büyük yatırımlar, saatler süren bürokratik işlemler ya da
tamamlaması zor başvurular gerektirmiyor. Hatta OPLOG iş ortakları ile İngiltere'de
1 günde şirket sahibi olabilirsiniz.

Her girişimde olduğu gibi İngiltere’de satış yapmaya başlamak için de yatırım yapmanız gerekir.
Fakat bu yatırımın ne kadar olacağı, ilerlemeye karar verdiğiniz iş geliştirme stratejisine bağlıdır. 

 Örneğin, İngiltere’ye depo kiralayarak açılmaya karar verdiğinizde kira, araç, çalışan maliyetleri ve
vergileri ile karşılaşmanız kaçınılmaz olacak. OPLOG gibi bir hizmet sağlayıcısı ile

çalıştığınızda ise birçok sabit ve operasyonel maliyetten tasarruf edebilirsiniz. 



Dünya her gün değişiyor ve gelişiyor ve bu gelişmeler ticareti ve pazarı da etkiliyor.
Bunun en yakın örneği pandemi ile kapanan zincir mağaza şubeleri olabilir.

Öte yandan, tüketicilerin mükemmel alışveriş deneyimi beklentisi her geçen gün artarken,
online alışveriş kanalları beklentileri karşılanmayan tüketicilerin kolaylıkla yeni opsiyonlar
bulabilmesini mümkün kılıyor. Tüm bunlar e-ticaret pazarını oturmuş olmaktan çok uzak
kılıyorken, doğru adımlarla sizin de rekabetin içerisinde yer alabileceğinizi gösteriyor. 

''OTURMUŞ BİR PAZARDA
YER EDİNEMEM''



Her pazarda tüketici ve rekabette farklılıklar oluşur, standartlar değişir, bu da çok olağandır.
E-ticaret dünyasının dinamik yapısıyla başa çıkmak için dünyanın en önde gelen markaları bile sürekli
incelemeler yapıyor, veriyi anlamlandırmaya çalışıyor ve gelişen tüketici ihtiyaçlarına çeviklikle karşılık veriyor.
Siz de aşağıda belirttiğimiz çalışmalarla pazarın nabzını tutabilir, standartları kolaylıkla yakalayabilirsiniz: 
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E-ticaret süreçlerinizin en
vakit alan kısımlarından

fulfillment operasyonlarınızı
OPLOG’a devredebilir, zaman
ve eforunuzu İngiltere pazar

standartlarını yakalamak
hatta belirlemek içinkullanabilirsiniz. 

''FİYAT, ÜRÜN, İLETİŞİM
KONUMLANDIRMADA PAZAR
STANDARDINI YAKALAYAMAM''

Pazar araştırma danışmanlıklarındanyararlanın 

Tüketici verilerinizi anlamlandırarakörüntülere dikkat edin 

O-BLOG, O-BÜLTEN ve WORLDEF gibi sektör
gelişmelerini paylaşan yayınları takip edin 

Statista ve Deloitte benzeri istatistik

paylaşan kanalları takip edin 

Müşteri geribildirimlerini dinleyin,

beklenti ve ihtiyaçlarını dikkate alın 

Hemen Teklif Al!

https://eu1.hubs.ly/H03nJQp0
https://eu1.hubs.ly/H03nJQy0
https://worldef.net/e-ticaret-dergisi/
https://eu1.hubs.ly/H03nJQj0


E-ticaret dünyası tüm dünyada hem aynı hem de çok farklı olmayı başarabilen yegane sektörlerden biri—
tüketicilerin kesintisiz hizmet, üstün müşteri deneyimi ve hızlı, kaliteli sipariş beklentileri tüm dünyada aynı
iken, fiyat politikaları, maliyetler ve izlemeniz gereken pazarlama stratejileri ülke, hatta şehir bazında bile
değişebiliyor.
 
Kendine has dinamikleri olan bu sektörde yerel faaliyetlerini İngiltere gibi yurt dışı pazarlarına taşımak isteyen
işletmecileri ise ilk etapta zor gözüken fakat doğru stratejilerle ve doğru partnerlerle ilerlendiğinde müthiş
fırsatlar doğuran bir yol bekliyor. 

Bu fırsatları yakalamak isteyen markalar cesur olmalı, ileri görüşlü stratejilerle öngörüleri kullanarak ilerlemeli,
globale açılmak için önlerine çıkan fırsatları değerlendirip büyümeyi hedeflemeli. Bir dünya markası olmak
isteyen markalar ise yurt dışı maceralarını İngiltere ile sınırlayamayarak OPLOG’un sunduğu fulfillment ağı
aracılığıyla tüm dünyaya açılmayı düşünmeli.

En önemlisi de, dünyanın neresinde olursanız olun müşteri kitlesini memnun etmek ve tutundurmak için stok
yönetimi, fulfillment ve kargo süreçlerini iyileştirmek zorunda olduğunuzu ve iyi hizmetin her ürünü
satabileceğini unutmamanız gerekiyor. 

KAPANIŞ

KAPANIŞ



OPLOG, teknoloji etkin bir omnikanal fulfillment sağlayıcısı. Dünya geneline yayılan depoları
ile yüzlerce markanın küresel büyümesini destekler ve milyonlarca müşterinin siparişlerini
en hızlı ve en kaliteli şekilde teslim almasını sağlar.

Siz de güvenilir bir fulfillment partneri ile satış ağınızı güçlendirmek ve markanızı
dünyaya yaymak istiyorsanız, hemen teklif alın!

İletişim
Sorunuz mu var? İletişim formumuzu doldurabilir ya da sosyal medya kanallarımızdan
bizimle iletişime geçebilirsiniz. 

OPLOG İLE TANIŞIN

OPLOG İLE TANIŞIN

https://eu1.hubs.ly/H03nJQP0
https://www.instagram.com/oplogturkey/
https://www.linkedin.com/company/oplogturkey/
https://mobile.twitter.com/oplogturkey
https://tr-tr.facebook.com/oplogturkey/
https://www.youtube.com/c/OPLOG


REFERANSLAR
1. https://www.business.com/articles/10-of-the-largest-ecommerce-markets-in-the-world-b/

2. https://www.gov.uk/guidance/rates-of-vat-on-different-goods-and-services

3. https://datareportal.com/reports/digital-2023-united-

kingdom#:~:text=Internet%20use%20in%20the%20United,at%20the%20start%20of%202023.

4. https://www.statista.com/forecasts/891311/digital-buyer-penetration-in-the-united-kingdom

5. https://www.webretailer.com/marketplaces-worldwide/online-marketplaces-uk/

https://datareportal.com/reports/digital-2023-united-kingdom#:~:text=Internet%20use%20in%20the%20United,at%20the%20start%20of%202023
https://datareportal.com/reports/digital-2023-united-kingdom#:~:text=Internet%20use%20in%20the%20United,at%20the%20start%20of%202023
https://datareportal.com/reports/digital-2023-united-kingdom#:~:text=Internet%20use%20in%20the%20United,at%20the%20start%20of%202023
https://datareportal.com/reports/digital-2023-united-kingdom#:~:text=Internet%20use%20in%20the%20United,at%20the%20start%20of%202023
https://www.statista.com/forecasts/891311/digital-buyer-penetration-in-the-united-kingdom
https://www.webretailer.com/marketplaces-worldwide/online-marketplaces-uk/

